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Egyeni mentorprogram

3 honapos marketing mentorprogram - iitemterv (12 alkalom)

Ervényes: 2026.01.01

Sok kulféldon €16 magyar vallalkoz6 tapasztalja, hogy hiaba jo a szolgaltatasa vagy a terméke, a
megrendelések mégsem érkeznek olyan Utemben, ahogyan szeretné.

Ennek gyakran nem a szakmai tudas hianya az oka, hanem az, hogy a marketing és a
kommunikacié nem illeszkedik ahhoz a piachoz, ahol a vallalkozas mGkadik.

A kuldnb6z6 orszagokban masképp gondolkodnak a vasarlok, masok a prioritasaik, és mas
szempontok alapjan hoznak dontést. Ami Magyarorszagon természetes és m(kodd marketing
Uzenet, az egy kulfoldi piacon sokszor nem ugyanazt az eredményt hozza.

Ezért a sikeres kulfoldi vallalkozas egyik kulcsa az, hogy a marketinged és a kommunikaciéd a
helyi piac logikajahoz igazodjon.

Ebben a mentorprogramban lépésrdl [épésre végigvezetlek azon a folyamaton, amely segit
atlatni a piacodat, megtalalni a célk6zdénségedet, és felépiteni egy olyan marketing rendszert,
amely valéban tgyfeleket hoz.

A program soran nem altalanos marketing példakkal dolgozunk, hanem a sajat vallalkozasod
helyzetébdl indulunk ki, és olyan megoldasokat alakitunk ki, amelyeket azonnal alkalmazni
tudsz a sajat piacodon.

@ 1 alkalom - Piac és vallalkozas elemzése

a jelenlegi vallalkozasod attekintése

milyen piacon dolgozol (Németorszag, Ausztria, Anglia stb.)

kik a versenytarsaid

miért nem mikodnek sokszor a magyar marketing modszerek kiilfoldon
személyes célok meghatarozasa a programra



Eredmeény: tiszta kép arrol, hol tart a vallalkozasod.

@ 2. alkalom - Idealis iligyfel meghatarozasa

célkozonség meghatarozasa

milyen problémat old meg a szolgaltatasod
hogyan gondolkodik a kiilfoldi vasarlo
milyen nyelven és stilusban kommunikalj

Eredmény: pontos célcsoport.

@ 3. alkalom - Versenytars és piac elemzeés

e helyi versenytarsak elemzése

e arak, ajanlatok, kommunikacio

e hogyan kulonboztetheted meg magad
e pozicionalas a piacon

Eredmény: egyedi piaci pozicio.
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@ 4. alkalom - Uzenet és kommunikacio

mit mondj a marketingben

hogyan kommunikalj bizalmat kiilfoldi tigyfelek felé
gyakori kommunikacios hibak

hogyan legyen érthetd a vallalkozasod

Eredmény: m(ikodé marketing lizenet.

@ 5. alkalom - Online jelenlét alapjai

e weboldal szerepe
e Google cégprofil
e social media jelenlét



e milyen feliileteken kell jelen lenni

Eredmeény: stabil online alapok.

6. alkalom - Tartalom és kommunikacios
stratégia

Main Corporate Colors

milyen tartalmak mikodnek kiilféldon
social media stratégia

posztok, videok, edukacio
bizalomeépités

Eredmény: kommunikacios terv.



@ 7. alkalom - Facebook hirdetések alapjai

e Facebook hirdetési rendszer mikodése
e célkozonség beallitasa

e kreativok és szovegek

e hirdetésstruktira

Eredmény: els6 m(ikodo kampany.

@ 8. alkalom - Facebook kampany optimalizalas

e kampanyok elemzése
e koltségkeret kezelése
e A/Btesztelés
e gyakori hibak

Eredmény: hatékonyabb hirdetések.

Facebook/Instagram




@ 9. alkalom - Google hirdetések

e Google keresési hirdetések mikodése
e kulcsszo stratégia

e hirdetésszovegek

e koltségoptimalizalas

Eredmény: stabil Google kampany alapok.

@ 10. alkalom - Ugyfélszerz6 rendszer

hogyan lesz érdekl6d8bdl tgyfél
ajanlat struktura
kapcsolatfelvétel optimalizalasa
bizalomépités

Eredmény: mikodo Ugyfélszerzd rendszer.

a 11. alkalom - Marketing rendszer felépitése

marketing automatizmusok

hosszu tavu stratégia

hogyan mikodjon stabilan a marketing
skalazas

Eredmény: stabil marketing rendszer.



Q 12. alkalom - Stratégia és kovetkezo lepések

az eredmeények attekintése
személyre szabott marketing terv
kovetkezd 6 hdonap stratégiaja
kérdések és finomhangolas

Eredmény: kész marketing terv.

A program végére

A mentorprogram célja, hogy segitsen atlatni és tudatosan felépiteni a vallalkozasod
marketingjét a kulfoldi piacon.

Sok kulféldon €16 magyar vallalkozo tapasztalja, hogy hiaba j6 a szolgaltatasa vagy a terméke, a
megrendelések mégsem érkeznek olyan Utemben, ahogyan szeretné. Ennek oka gyakran nem a

szakmai tudas hianya, hanem az, hogy a marketing és a kommunikacié nem illeszkedik ahhoz a
piachoz, ahol a vallalkozas makodik.

A mentorprogram soran lépésrél [épésre megérted, hogyan gondolkodnak a vasarlok azon a
piacon, ahol dolgozol, és hogyan érdemes bemutatni a vallalkozdsodat ahhoz, hogy az valéban



érthetd és vonzo legyen szamukra.

Harom hénapon keresztul egyutt dolgozunk azon, hogy tisztan lasd a sajat célkozonségedet,
megtalald azokat az Uzeneteket, amelyek bizalmat épitenek, és kialakits egy olyan marketing
rendszert, amely stabilan képes Uj érdeklddbket és megrendeléseket hozni.

A mentorprogram soran megismered a marketing alapjait, megtanulod, hogyan mikodnek a
Facebook és Google hirdetések, és azt is, hogyan lehet a kommunikaciot ugy felépiteni, hogy az
hosszu tavon tamogassa a vallalkozasod névekedését.

A program 12 egymasra épulé alkalombdl all, amelyek soran nemcsak elméleti tudast kapsz,
hanem konkrét, a sajat vallalkozasodra alkalmazhaté megoldasokat is.

A harom honap végére egy atlathatdo marketing rendszerrel és egy tudatos kommunikacios
szemlélettel fogsz rendelkezni, amelyre hosszu tavon is biztonsaggal épithetsz.

@ A program ara

3 hénapos egyéni mentorprogram

12 mentor alkalom
heti 1 alkalom
alkalmanként kb. 2-2,5 6ra

A mentorprogram teljes ara:

1500 €

Ha a teljes programot a 3 hénap id8tartamara lebontjuk, ez
mindéssze kb. 16 € / nap

egy olyan tudaseért és rendszerért, amely hosszu tavon képes tgyfeleket hozni a
vallalkozasodnak.

Részletfizetés

A mentorprogram havi részletekben is fizetheté.

Ebben az esetben a program dija:

3 x 500 €

igy a program koltsége a 3 honap alatt egyenletesen oszlik el.

Garancia



A mentorprogramhoz 100% pénzvisszafizetési garancia tartozik.
Ha nem azt kapod, amit igértem, visszakapod a teljes 6sszeget.



